
FECHAS Y PRECIOS INSCRIPCIONES
Remitir ficha de inscripción cumplimentada a formacion@faeburgos.org 

Más INFO en la web de FAE  www.faeburgos.org   y en el 947 266 142

12 sesiones en horario de 8.30 a 12.30 los dias:
 • 24, 25 y 26 de junio de 2019
 • 8, 9, 10, 15, 16, 17, 22, 23 y 24 de julio de 2019  

Lugar: Plaza Castilla nº1, Burgos
Duración: 48 horas
Precio: 382 € (incluye coffe break en cada sesión)
Los costes del curso, podrán ser bonificados a través de la 
Fundación Tripartita para empresas asociadas a FAE.

 OBJETIVO GENERAL
Todo profesional del ámbito comercial ha de perseguir 
la forma de mejorar sus resultados; especialmente 
ante las nuevas circunstancias de competencia y 
dificultad, pero también de oportunidades.

Si aún no sé es un profesional consolidado o 100% 
competente en dicho entorno, conviene no perder 
tiempo en desarrollarse para formar parte de los 
mejores.

Utilizará herramientas profesionales que mejoren 
los resultados de la empresa, la calidad del servicio y 
nuestra eficiencia profesional.

Identificará las competencias del perfil comercial 
ideal, dibujando rutas personalizada de mejora 
continua y desarrollo.

Acompañamiento con un profesional para el 
proceso de aprendizaje y puesta en práctica de una 
metodología contrastada y eficiente.

 OBJETIVOS 
  OrienTAr esfUerzOs y UTiLizAr esTrATegiAs De C/m/L 

PLAzO, COn LA finALiDAD De CerrAr más venTAs.

  ejerCer UnA ACTiviDAD PrODUCTivA eviTAnDO LOs 

errOres qUe ATenTAn COnTrA LOs BUenOs resULTADOs.

  DOminAr TéCniCAs efeCTivAs PArA LOgrAr mejOres 

éxiTOs COmerCiALes.

  ADqUirir háBiTOs e imPLAnTAr PrOCeDimienTOs 

PrOACTivOs, De ACCión, segUimienTO y COnTrOL.

  CreAr, DesArrOLLAr y renTABiLizAr eqUiPOs y reDes 

COmerCiALes.

  AnALizAr DiversOs esTiLOs De COmUniCACión 

ADAPTánDOLOs A nUesTrOs CLienTes.

  DisPOner De AUTOnOmíA, gAnAr AUTOCOnfiAnzA y 

ACTUAr COn DeTerminACión en esCenAriOs De venTA.

  sABer exPOner nUesTrA OferTA y vALOr AñADiDO De 

mAnerA COmPLeTA, OrDenADA e inTeresAnTe.

  APrenDer A PersUADir, ArgUmenTAr y 

COnTrAArgUmenTAr COmO LO hACen LOs mejOres.

  gesTiOnAr COn éxiTO LAs POsiBLes qUejAs, inCiDenCiAs 

y reCLAmACiOnes, eLUDienDO LOs COnfLiCTOs.

 ¿Cómo se aprende?
impartición teórico-práctica donde se van 
impartiendo los contenidos, de manera 
incremental, sobre todo proceso de venta y 
actividades afines al área comercial.

se entrega “manual de Trabajo” individual con la 
metodología al Completo:

registro de acciones inmediatas basadas en 
intenciones particulares y los objetivos 
prioritarios. 

 DOCENTE
impartido  por  román  Cantero  con 25 años de 
experiencia.

Consultor, formador y entrenador de personas 
y equipos, para empresas locales, nacionales e 
internacionales.

Escuela de Ventas FAE
DESARROLLO DE COMPETENCIAS COMERCIALES

 A QUIEN SE DIRIGE
Profesionales de la venta (junior o experto) que deseen 
aprender o reciclarse en las más efectivas técnicas 
actuales de venta y negociación, para adecuarse a:

 nuevas estrategias comerciales / reciclaje

venta telefonica /  motivación de equipos comerciales

Lanzar nuevo producto o servicio / Abrir un negocio

http://www.faeburgos.org/_11700_FormacionBonificada.aspx

