
FECHAS Y PRECIOS

INSCRIPCIONES
Remitir ficha de inscripción cumplimentada a formacion@faeburgos.org 
Más INFO:  FAE  www.faeburgos.org   y en el 947 266 142

1 sesión en horario de mañana: 
4 de marzo  de 2020 (miércoles)
de 9:30 a 15:00

Duración: 5 horas presenciales
Lugar: FAE, Plaza Castilla nº1 (Burgos)
PrECio: 236 € (inCLuyE CoFFE BrEAk)
Los costes del curso, podrán ser bonificados en parte a través 
de Fundae para empresas asociadas a FAE.

 OBJETIVOS
Los certámenes feriales son mercados vivos de 
operaciones comerciales. Son punto de  encuentro 
entre la de manda y la oferta sectorial y un centro 
neurálgico con un magnífico potencial para posicionar 
un negocio, dar a conocer su oferta, hacer contactos, 
cualificarlos y establecer relaciones comerciales o 
incluso cerrar ventas. 

El Marketing Ferial es una magnifica herramienta 
estratégica para las ventas en las empresas hoy en 
día.

 A QUIEN SE DIRIGE
EMPrESArioS (Liderando el cambio) Permite obtener 
un overview de la actualidad empresarial, entender 
sus necesidades y posicionar su negocio actualizándose 
o propiciando el cambio.

TrABAJADorES (Especial izándose para mejorar) 
Permite  mejorar las habilidades, herramientas y 
conocimientos de los equipos para la consecución 
positiva de los objetivos empresariales.

EMPrEnDEDorES (lmpulsarrdo su posición) Permite 
posicionar y adecuar sus empresas, servicios y 
productos a la demanda real del mercado.

 PROGRAMA
CLAVES PARA OBTENER EL MAYOR BENEFICIO 

EN UN CERTAMEN FERIAL

   ¿A qué FEriA ACuDir? 

• ¿Cómo selecccionar la feria más adecuada?  

  ESTABLECEr oBJETivoS.

• Evitar desviaciones de esfuerzos, recursos y 
presupuestos. 

  DEFiniCión DEL PúBLiCo TArgET. 

• ¿A quién contactar y cómo hacerlo?  

   hErrAMiEnTAS iMPrESCinDiBLES. 

• ¿qué es necesario para participar en una Feria?  

   EvALuACion DE rESuLTADoS DE DíA A DíA. 

• Supervisión de la actividad. 

   CAPTACión DE LEADS CuALiFiCADoS.  

• generación BBDD

   PoTEnCiAr EL PoSiCionAMiEnTo.  

   EvALuACión DE rESuLTADoS.  

• Análisis de objetivos. 

   ACCionES ESTrATEgiCAS DE SEguiMiEnTo.  

• Cualificación, captación, ventas y fidelización.

 ¿Cómo se aprende?
Actualizamos conocimientos y capacidades para 
aprovechar los nuevos desafíos y oportunidades 
que ofrecen las nuevas tecnologías.

Ofrecemos, de forma proactiva, una experiencia 
de aprendizaje completamente orientado al 
mundo empresarial actual, una experiencia 
personalizada y dinámica.

Con un enfoque atrevido, práctico y ágil, formación 
que prepara, a empresarios, trabajadores y 
emprendedores para afrontar con seguridad, 
de forma disruptiva su actividad en un mercado 
sometido a constantes cambios.

 DOCENTES
impartido por profesionales de la venta, el 
marketing y la comunicación y, ante todo, 
profesionales de éxito que aportamos y 
compartimos nuestros conocimientos y nuestra 
experiencia para que nuestros alumnos puedan 
cumplir sus objetivos y alcancen su éxito.

ACELERANDO TUS VENTAS A TRAVÉS DEL MARKETING FERIAL 
Descubre los mercados feriales como herramienta estratégica

http://www.faeburgos.org/_11700_FormacionBonificada.aspx

